
Правовой меморандум: разбор возможных вопросов по нормам ГК РФ о

рассрочке  платежа  и  продаже  предприятия,  а  также  по  налоговой

отсрочке/рассрочке

1. Постановка вопроса

В  полученном  материале  отсутствует  описание  конкретных  фактических

обстоятельств  и  сформулированный  правовой  вопрос.  Поэтому  настоящий

меморандум построен как разбор всех существенных правовых конструкций,

объективно вытекающих из представленного правового контекста:

правовые последствия просрочки покупателя по договору купли-продажи с

рассрочкой платежа;

права кредиторов при продаже предприятия, включая последствия

отсутствия их согласия на перевод долга;

перечень документов, прилагаемых к заявлению о предоставлении

отсрочки или рассрочки по уплате налогов.

По  каждой  конструкции  ниже  даны  нормативное  обоснование,  анализ

возможных подходов и практический вывод.

2. Версия 1: просрочка очередного платежа по договору

купли-продажи с рассрочкой платежа

2.1. Условия заключения договора с рассрочкой платежа

Статья 489 ГК РФ предусматривает специальное регулирование для договора

о продаже товара в кредит с условием об оплате в рассрочку.

Согласно п. 1 ст. 489 ГК РФ такой договор считается заключённым, если в нём

наряду  с  другими  существенными  условиями  договора  купли-продажи

указаны:

цена товара;

порядок платежей;

сроки платежей;

размеры платежей.

Если  хотя  бы  одно  из  этих  условий  не  согласовано,  договор  может  быть

признан незаключённым. На практике это означает, что продавец не сможет

ссылаться на договорную рассрочку и применять специальные последствия ст.

489 ГК РФ.
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2.2. Право продавца отказаться от договора и потребовать

возврата товара

Пункт 2 ст. 489 ГК РФ устанавливает:

«Когда  покупатель  не  производит  в  установленный  договором  срок

очередной платеж за  проданный в  рассрочку и  переданный ему товар,

продавец вправе, если иное не предусмотрено договором, отказаться от

исполнения  договора  и  потребовать  возврата  проданного  товара,  за

исключением случаев, когда сумма платежей, полученных от покупателя,

превышает половину цены товара».

Таким образом, для применения этого специального последствия необходимы

следующие условия:

товар уже передан покупателю;

покупатель пропустил срок уплаты очередного платежа;

сумма уже полученных продавцом платежей не превышает половины

цены товара;

договором не предусмотрено иное.

Если покупатель заплатил более половины цены товара, продавец не вправе

требовать  возврата  товара  по  данному  основанию.  Буквальное  толкование:

если уплачена ровно половина цены, ограничение не срабатывает, поскольку

закон говорит о сумме, превышающей половину.

2.3. Диспозитивный характер правила и возможные договорные

условия

Положение п. 2 ст. 489 ГК РФ сформулировано как диспозитивное: «если иное

не  предусмотрено  договором».  Это  означает,  что  стороны  могут

предусмотреть в договоре иные последствия просрочки, например:

исключить право продавца на возврат товара даже при оплате менее

половины цены;

установить иной порог, при котором возврат допускается;

установить, что возврат допускается независимо от суммы уплаченного.

В  судебной практике  чаще исходят  из  диспозитивности данного  правила в

отношениях  между  коммерческими  организациями  и  индивидуальными

предпринимателями.  В  договорах  с  участием  потребителя  необходимо

дополнительно  учитывать  требования  Закона  РФ  «О  защите  прав

потребителей»: условия, ухудшающие положение потребителя по сравнению с

законом, могут быть признаны недействительными.
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2.4. Соотношение со ст. 488 ГК РФ

Пункт 3 ст. 489 ГК РФ прямо отсылает к правилам п. 2, 4 и 5 ст. 488 ГК РФ. Это

означает,  что к договорам с рассрочкой платежа субсидиарно применяются

общие нормы о продаже товара в кредит, в том числе правила о:

последствиях просрочки оплаты переданного товара;

праве продавца требовать оплаты и процентов по ст. 395 ГК РФ;

залоговом обеспечении: если иное не предусмотрено договором, товар,

проданный в кредит, до полной оплаты признаётся находящимся в залоге у

продавца.

Следовательно, даже если продавец не вправе требовать возврата товара, он

сохраняет  иные  средства  защиты,  включая  взыскание  просроченных

платежей,  процентов  за  пользование  чужими  денежными  средствами  и

обращение взыскания на предмет залога.

2.5. Практический вывод по версии 1

При просрочке  покупателем очередного  платежа по  договору  с  рассрочкой

продавцу необходимо:

проверить договор на предмет специальных условий о последствиях

просрочки;

рассчитать общую сумму фактически полученных платежей;

сопоставить эту сумму с половиной цены товара;

если получено менее половины цены и договор не исключает возврат —

направить покупателю уведомление об отказе от договора и потребовать

возврата товара;

если получено более половины цены — возврат товара по ст. 489 ГК РФ

невозможен; целесообразно взыскивать задолженность по платежам,

проценты по ст. 395 ГК РФ, а при наличии оснований — обращать взыскание

на товар как на предмет залога.

3. Версия 2: продажа предприятия и права кредиторов

3.1. Специальный режим перевода долгов при продаже

предприятия

Общее  правило  гражданского  права  состоит  в  том,  что  перевод  долга  на

другое лицо возможен только с согласия кредитора (ст. 391 ГК РФ). Однако

при  продаже  предприятия  как  имущественного  комплекса  действует

специальная  норма  — ст.  562  ГК  РФ,  которая  определяет  порядок  защиты
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кредиторов  по  обязательствам,  включённым  в  состав  продаваемого

предприятия.

Согласно  п.  1  ст.  562  ГК  РФ  кредиторы  по  обязательствам,  включённым в

состав  продаваемого  предприятия,  должны  быть  до  его  передачи

покупателю письменно  уведомлены  о  продаже  одной  из  сторон  договора

продажи предприятия.

Уведомление должно быть направлено:

продавцом либо покупателем;

до фактической передачи предприятия;

в письменной форме.

3.2. Последствия отсутствия письменного согласия кредитора

Пункт  2  ст.  562  ГК  РФ  предоставляет  кредитору,  который  письменно  не

сообщил продавцу  или покупателю о  согласии на  перевод долга,  право  в

течение трёх месяцев со дня получения уведомления потребовать по своему

выбору:

прекращения или досрочного исполнения обязательства и возмещения

продавцом причинённых убытков;

признания договора продажи предприятия недействительным полностью

или в соответствующей части.

Важно: молчание кредитора не приравнивается к согласию. Требуется именно

письменное согласие.

3.3. Если кредитор не был уведомлён

Если кредитор не получил уведомление о  продаже предприятия,  он может

предъявить  иск  об  удовлетворении  перечисленных  выше  требований  в

течение  одного года с  момента, когда он узнал или должен был узнать о

передаче предприятия продавцом покупателю (п. 3 ст. 562 ГК РФ).

Таким образом, для кредитора, не получившего уведомление, срок начинает

течь не с даты продажи, а с даты, когда он объективно узнал о состоявшейся

передаче предприятия.

3.4. Солидарная ответственность продавца и покупателя

Пункт 4 ст. 562 ГК РФ устанавливает ключевую гарантию:

«После передачи предприятия покупателю продавец и покупатель несут

солидарную  ответственность  по  включенным  в  состав  переданного
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предприятия  долгам,  которые  были  переведены  на  покупателя  без

согласия кредитора».

Это  означает,  что  даже  если  долг  был  включён  в  состав  проданного

предприятия и покупатель принял на себя обязанность его погасить, продавец

не  выбывает  из  обязательства перед  кредитором.  Кредитор  вправе

предъявить  требование  как  продавцу,  так  и  покупателю,  а  также  обоим

совместно.

3.5. Сроки: дискуссия о правовой природе

В правоприменительной практике сроки, указанные в п. 2 и п. 3 ст. 562 ГК РФ,

обычно  рассматриваются  как  специальные  пресекательные  сроки  для

реализации кредитором двух особых способов защиты:

требования о прекращении или досрочном исполнении обязательства;

требования о признании договора продажи предприятия

недействительным.

Существует  и  иная  позиция,  согласно  которой  пропуск  указанных  сроков

может рассматриваться как фактическое согласие кредитора на состоявшийся

перевод долга.  Однако  буквальный текст  п.  4  ст.  562  ГК  РФ не  связывает

солидарную  ответственность  продавца  и  покупателя  с  соблюдением

кредитором  трёхмесячного  или  годового  срока.  Поэтому  наиболее

обоснованным является подход, при котором пропуск срока лишает кредитора

лишь специальных способов защиты, но не лишает его права взыскать долг с

обоих солидарных должников.

Для подготовки конкретной позиции по делу необходимо устанавливать:

был ли кредитор письменно уведомлён;

когда именно он узнал о продаже;

давал ли он письменное согласие на перевод долга;

какие долги были включены в состав переданного предприятия;

соблюдены ли сроки, установленные п. 2 и п. 3 ст. 562 ГК РФ.

3.6. Практический вывод по версии 2

Если кредитор не давал согласия на перевод долга, он вправе:

при наличии уведомления — в течение трёх месяцев потребовать

досрочного исполнения/прекращения обязательства либо оспорить договор

продажи предприятия;

при отсутствии уведомления — в течение одного года с момента, когда

узнал о передаче предприятия, предъявить те же требования;
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независимо от указанных сроков — ссылаться на солидарную

ответственность продавца и покупателя по долгу, переведённому без

согласия кредитора.

Для  продавца  и  покупателя  предприятия  вывод  обратный:  отсутствие

письменного  согласия  кредитора  означает,  что  продавец  продолжает

отвечать  по  долгу  наряду  с  покупателем.  Поэтому  при  структурировании

сделки  необходимо  заранее  уведомить  всех  кредиторов  и  получить  их

письменное  согласие  на  перевод  долга  либо  предусмотреть  механизм

погашения долгов до передачи предприятия.

4. Версия 3: отсрочка/рассрочка по уплате налогов

4.1. Нормативный контекст

Представленный  в  правовом  контексте  перечень  документов  относится  к

порядку изменения срока уплаты налога — отсрочке или рассрочке по уплате

налога.  Основной  нормой  является  ст.  64  Налогового  кодекса  РФ,  которая

устанавливает  основания,  условия  и  порядок  предоставления  отсрочки  или

рассрочки.

Приведённый в подборке перечень содержит документы, которые заявитель

должен приложить к заявлению о предоставлении отсрочки/рассрочки.

4.2. Перечень документов

Исходя из содержания представленного контекста, к заявлению прилагаются:

справка налогового органа по месту учёта заявителя о состоянии расчётов

по налогам, сборам, пеням и штрафам;

справка налогового органа по месту учёта заявителя с перечнем всех

открытых ему счетов в банках;

справки банков: - о ежемесячных оборотах денежных средств за каждый

месяц из шести месяцев, предшествующих подаче заявления; - о наличии

расчётных документов, помещённых в картотеку неоплаченных расчётных

документов, либо об их отсутствии;

справки банков об остатках денежных средств на всех счетах заявителя;

перечень контрагентов-дебиторов с указанием цен договоров, размеров и

оснований обязательств, сроков их исполнения, а также копии

соответствующих договоров (или документов, подтверждающих основания

обязательств);
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обязательство заявителя соблюдать условия, на которых принимается

решение о предоставлении отсрочки/рассрочки, и предполагаемый график

погашения задолженности;

документы, подтверждающие наличие оснований для изменения срока

уплаты налога.

4.3. Практические рекомендации

При  подготовке  заявления  о  предоставлении  отсрочки  или  рассрочки  по

налогам необходимо:

проверить актуальную редакцию ст. 64 НК РФ, поскольку перечень

документов может быть изменён;

подбирать документы применительно к конкретному основанию изменения

срока уплаты налога;

учитывать, что непредставление хотя бы одного из обязательных

документов обычно влечёт отказ в рассмотрении заявления либо возврат

документов без рассмотрения;

принимать во внимание условия, которые налоговый орган вправе

выдвинуть при предоставлении отсрочки/рассрочки, включая обеспечение

обязательства, если это требуется законом.

4.4. Практический вывод по версии 3

Налоговая отсрочка/рассрочка не является гражданско-правовой рассрочкой

платежа по ст. 489 ГК РФ. Это самостоятельный публично-правовой институт.

Обращение за ней требует полного комплекта документов, подтверждающих

финансовое  положение  заявителя  и  наличие  законного  основания  для

изменения срока уплаты налога.

5. Примечание о судебных актах, приведённых в

контексте

Судебные  акты,  включённые  в  правовой  контекст,  относятся

преимущественно  к  трудовым  спорам,  спорам  об  интеллектуальной

собственности, разделу имущества и иным категориям дел. Для поставленных

выше нормативных вопросов они не имеют самостоятельного нормативного

значения: в российской правовой системе судебный прецедент формально не

является источником права.

Вместе с тем они иллюстрируют общий стандарт доказывания, закреплённый

в  ст.  56  ГПК  РФ:  каждая  сторона  должна  доказать  те  обстоятельства,  на
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которые  она  ссылается.  В  частности,  при  рассмотрении  споров  о  продаже

предприятия или о возврате товара в рассрочку решающее значение будут

иметь письменные доказательства:

договор и приложения к нему;

график платежей;

платёжные поручения и квитанции;

акт приёма-передачи предприятия;

письменные уведомления кредиторов;

переписка сторон.

6. Итоговое резюме

При  отсутствии  конкретной  фабулы  невозможно  выбрать  единственную

правовую  позицию.  Однако  по  каждой  из  возможных  версий  можно

сформулировать ключевые ориентиры:

По ст. 489 ГК РФ: продавец вправе вернуть товар при просрочке

очередного платежа, только если получено не более половины цены товара

и договором не установлено иное.

По ст. 562 ГК РФ: кредитор должен быть письменно уведомлён о продаже

предприятия; без его письменного согласия перевод долга не освобождает

продавца, а продавец и покупатель отвечают солидарно.

По ст. 64 НК РФ: для отсрочки/рассрочки по налогам требуется полный

комплект документов, подтверждающих основания и финансовое состояние

заявителя.

Для  подготовки  окончательного  заключения  необходимо  установить

процессуальную  роль  заинтересованного  лица  (продавец,  покупатель,

кредитор, налоговый орган) и фактические обстоятельства конкретного дела.

Список использованных нормативных источников

Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая) — ст. 488, ст.

489, ст. 562.

Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) — ст. 132, ст.

391, ст. 395, ст. 421, ст. 453.

Налоговый кодекс Российской Федерации (часть первая) — ст. 64 (в

актуальной редакции, с учётом изменений, аналогичных приведённым в

правовом контексте).

Гражданский процессуальный кодекс Российской Федерации — ст. 56.
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Правовой контекст содержит ссылки на официальные источники:

pravo.gov.ru — ГК РФ, часть вторая (ст. 489, ст. 562);

pravo.gov.ru — законодательство об изменении НК РФ (перечень документов

к заявлению об отсрочке/рассрочке).

• 

• 
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